
THE FUTURE OF 
DIGITAL 

MARKETING & SALES
PROZESSE AUTOMATISIEREN
NEUKUNDEN GEWINNEN
BESTANDSKUNDEN AUSBAUEN



SCHOBER IN A NUTSHELL

IHR VORTEIL:

Aufbau der richtigen Datenstrategie

Entwicklung des Neukundengeschäfts

Signifikante Steigerung des Bestandskunden-Umsatzes

Gleichzeitige Kostenreduzierung der operativen Vertriebs- und Marketingprozesse

udo - modulare Software-as-a-Service Plattform.

Datengetriebene, automatisierte Vertriebs- und Marketingunterstützung.

Analyse, Entwicklung und Umsetzung individueller Vertriebs- und Marketingstrategien.

▪ > 6.000 Kunden

▪ > 50 Mitarbeiter

▪ Starkes Partner-Netzwerk



UDO IN 4 STUFEN – DATENSTRATEGIE BIS AUTOMATION

#1  BEREINIGUNG & INTEGRATION

• Auflösen von Daten-Silos

• Datenbereinigung

#2  DATENANREICHERUNG

• Erweiterung um relevante 

Zusatzinformationen 

(z.B. Schober Datenuniversum) 

#3  ZIELGRUPPEN-ANALYSEN

• Descriptive Analytics 

• Predictive Analytics 

• Künstliche Intelligenz und 

Machine Learning

#4  KAMPAGNEN-FLOWS

• Automatisierte Kontaktstrecken 

übergreifend online und offline

• Steuerung von Kampagnen über 

alle Kanäle



UNSER DATENUNIVERSUM – IHR VORTEIL



EINBLICKE IN DIE PLATTFORM

#1  BEREINIGUNG & INTEGRATION

#2  DATENANREICHERUNG

#3  ZIELGRUPPEN-ANALYSEN

#4  KAMPAGNEN-FLOWS

UNIVERSAL
DATA
ORCHESTRATION



AUSZUG BEGEISTERTER SCHOBER-KUNDEN
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Customer Data Platform, Daten, Analysen, Kampagnen
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